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Resumo
Os vinhos e os estabelecimentos que os comercializam, esses espagos semipublicos, sdo o ponto de
partida para equacionarmos e caraterizarmos, em termos socioprofissionais, protagonistas sociais que
frequentam e se movem nesses espagos.
Apesar de em declinio, quando comparados a décadas anteriores, esses estabelecimentos emergem
ainda hoje com uma tipicidade prépria, recortando-se num espago mais amplo e semipublico. Importa,
entdo, ter em linha de conta o perfil social dos frequentadores-consumidores de diferentes contextos
semipUblicos portuenses. Tabernas, adegas, casas de pasto e clubes de elite foram os espacos
privilegiados uma vez que diferentes potencialidades de consumo vinico se associam a pré-
disposicdes para a agdo vinica. Tratando-se de espagos com fungdes, contornos e logicas diferentes
uns dos outros, torna-se fundamental perceber se existe consonéncia entre o tipo de espaco, o tipo de
consumo Vvinico e o tipo de consumidor habitual.
Na pesquisa que levamos a cabo a proposito da pratica vinica em contexto semipublico portuense,
ficou claro que a pratica aqui em questao se apresenta socialmente reveladora, porque aglutinadora, de
valores, representaces, acdes e (pré)disposi¢des atualizadas (ou ndo) em disposicdes de facto. Neste
sentido, propomo-nos apresentar nesta comunicagdo a caracterizacdo geral dos frequentadores-
consumidores de cinco espacgos semipublicos portuenses, com o intuito de tracar os seus perfis sociais,
uma vez que espacos e consumos diferenciados se associam a clivagens sociais transportadas para o
interior do espaco escolhido para consumo vinico.

Abstract

Wines and stores that sell them, these semi-public spaces, are the starting point and to equate and
characterize in social and professional terms, social protagonists who attend and move in these spaces.
Despite declining compared to previous decades, these institutions emerge today with a typicality own
by cutting up a broader and semi-public space. It will then take into account the social profile of
consumer-goers of different contexts portuenses parastatals. Taverns, wineries, eating houses and elite
clubs were the privileged spaces since different potentialities of wine consumption predispositions to
associate vinous action. In the case of spaces with functions, contours and logic different from one
another, it is crucial to realize that there is harmony between the type of space, the type of wine
consumption and the usual type of consumer.

In the research we have conducted on the subject of wine in Porto parastatal practical context, it was
clear that the practice at issue here presents socially revealing, because unifying, values,
representations, actions, and (pre) updated provisions (or not) in provisions indeed. In this sense, we
intend to present in this paper the general characterization of the regulars-five portuenses consumer’s
semipublic spaces, in order to draw their social profiles, since spaces and differentiated consumption
are associated with social cleavages transported into the space chosen for wine consumption.

Palavras-chave: caracterizacdo socioprofissional; direcionamentos classistas

Keywords: occupational characterization; classist directions
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1. Introducéo

Os vinhos e os estabelecimentos que os comercializam, esses espacos semipublicos, sdo o ponto de partida para
equacionarmos e caraterizarmos, em termos socioprofissionais, protagonistas sociais que frequentam e se movem
nesses espacos.

Apesar de em declinio, quando comparados a décadas anteriores, esses estabelecimentos emergem ainda hoje com
uma tipicidade propria, recortando-se num espago mais amplo e semipublico. E assim que, de ruas ou vielas palco
de coexisténcia de estabelecimentos deste tipo, se passa, nos dias atuais, para um grau bastante menos acentuado
dos mesmos mas que, ndo obstante, ndo deixam de existir, evidenciando ainda, e com alguma visibilidade, as suas
marcas sociais.

Importa, entdo, ter em linha de conta o perfil social dos frequentadores-consumidores de diferentes contextos
semipublicos portuenses: tabernas, adegas, casas de pasto e clubes de elite.

Tratando-se de espagos com fungdes, contornos e l6gicas diferentes uns dos outros, torna-se fundamental perceber
se existe consonancia entre o tipo de espaco, o tipo de consumo vinico e o tipo social de consumidor habitual.

Indicadores como 0 sexo, a idade e a trajetoria social dos frequentadores-consumidores, validam a emergéncia de
tracos diferentes, sociais e econdmicos, refletidos na caracterizagdo social do proprio espago em si, isto é, do locus
de observagdo. Por conseguinte, emergem assim, nestas plataformas empiricas, diferentes potencialidades de
apropriacdo do espaco consoantes ndo s6 com o proprio espago em si mas também com o proprio perfil social dos
frequentadores-consumidores.

Na pesquisa que levamos a cabo, a propdésito da pratica vinica em contexto semipublico portuense, ficou claro que
a prética aqui em questdo se apresenta socialmente reveladora, porque aglutinadora, de valores, representacoes,
acOes e (pré)disposicdes atualizadas (ou n&o) em disposicdes de facto. E precisamente aqui que reside a
pertinéncia da caracterizacdo socioprofissional dos frequentadores-consumidores, na medida em que os perfis
sociais e, portanto, a sua caracterizagdo social se apresenta relevante para o entendimento de comportamentos
regulares plasmados socialmente seja em que contexto for.

Neste sentido, a comunicacdo que agora apresentamos incide na caracterizagdo geral dos frequentadores-
consumidores de cinco espagos semipublicos portuenses, com o intuito de tragar os seus perfis sociais, uma vez
gue espacos e consumos diferenciados se associam a clivagens sociais transportadas para o interior do espago
escolhido para consumo vinico.

A investigagdo subjacente a esta apresentacéo foi implementada em quatro estabelecimentos de bebidas e/ou de
bebidas e restauracdo nos Centros Histdricos do Porto e de Vila Nova de Gaia e no Solar do Vinho do Porto —
Mapa 1 e Quadro 1.

MASSARELOS

Mapa 1 — Delimitacdo dos Centros Histéricos do Porto e de Vila Nova de Gaia. Gabinete de Cartografia da
Faculdade de Letras da Universidade do Porto
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Tipo ideal Estabelecimentos Contexto empirico
seleccionados
Tipo I A Nova Adega de A. Valente Centro Histdrico do
Tipo II A Taberna do Tunel da Porto
Ribeira

Tipo III Casa Jaime Centro Histdrico de
Tipo IV Cafetaria Soraya Vila Nova de Gaia
Tipo V Solar do Vinho do Porto Porto

Quadro 1 — Plataformas de observacéo empirica selecionadas

2. Caracterizacéao socioprofissional dos frequentadores-consumidores

2.1. Para uma primeira aproximacao ao perfil social dos frequentadores inquiridos

Comecariamos, entdo a nossa apresentacdo tragando em breves linhas uma primeira aproximagédo ao perfil
social do frequentadores-consumidores inquiridos:

¢ Predomina o género masculino em todos os estabelecimentos, embora com contornos diferentes entre
os seleccionados.

o Nos estabelecimentos dos Centros Historicos predomina uma clientela mais envelhecida do que no
Solar do vinho do Porto, onde é nitida a prevaléncia de clientes mais jovens, realgando-se aqui 0s dois
primeiros grupos etéarios — dos 18-25 anos e dos 26-35 anos.

e No que respeita ao estado civil, encontramos também o esboco de uma fronteira entre 0s quatro
primeiros tipos e o ultimo. Neste, o Solar, prevalecem os solteiros, imediatamente seguidos, de perto,
dos casados/unido de facto (respetivamente 51.7% e 43.3%); nos restantes tipos, prevalecem
largamente os casados/unido de facto seguidos, de longe, dos solteiros.

e Nos quatro primeiros Tipos, a maioria dos inquiridos completou apenas o 1° ciclo do ensino basico
(primério, 42 classe ou equivalente), destacando-se entre estes uma maior proximidade entre os
inquiridos do Valente e os do Tunel (53,8% e 58,3% respetivamente). Para todos esses
estabelecimentos, o grau de ensino que imediatamente se segue, apesar de, com alguma distancia, é o
2° ciclo do ensino basico (6° ano, 2° ano do ciclo preparatério ou equivalente).

Contudo, entre estes quatro Tipos imperam algumas diferengas no que respeita aos graus de escolaridade.
Em contrapartida, o Solar distancia-se nitidamente daqueles estabelecimentos, uma vez que a escolaridade
dos seus clientes se cinge as categorias relativas a uma escolaridade superior, destacando-se aqui mais de
metade de clientes com curso superior. Confrontando o Solar com o Valente, ressalta uma situagdo
interessante que reforga, inclusivamente, a oposicao entre estes dois espacos; referimo-nos a coincidéncia
entre o patamar superior que no Valente é atingido pelos seus frequentadores inquiridos e o inferior relativo
aos inquiridos do Solar. Isto é, o grau de ensino maximo obtido pelos inquiridos do Valente coincide com o
grau de ensino minimo que atingem os do Solar — o 3° ciclo.
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Escolaridad ESTABELECIMENTO
edoProprio | Gjopal | Valente Tanel Jaime Soraya | Solar
Ndo sabe ler |}, ;o 9.2% 2.4%
nem escrever
Sabe ler e
escrever sem 3.4% 7.7% 6.0% 2.4% 1.2%
grau de ensino
1°ciclo 41.6% 53.8% 58.3% 39.3% 47.6%
2° ciclo 17.5% 21.5% 15.5% 27.4% 19.0%
3° Ciclo 14.3% 1.7% 15.5% 17.9% 16.7% 11.7%
Ensino 10.1% 2.4% 8.3% 13.1% | 30.0%
secundario
Curso médio 1.3% 1.2% 1.2% 5.0%
Curso superior 9.3% 1.2% 1.2% 2.4% 51.7%
Mesftrado ou 30 1.7%
equivalente
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% | 100.0%

Quadro 1 - Distribuicdo do nivel de escolaridade dos frequentadores-consumidores por estabelecimento.
Fonte: CSRV, 2001.

A larga maioria dos individuos exerce profissao, ultrapassa largamente os 50% em todos os estabelecimentos
— Quadros 2. A reforma é a condicdo perante o trabalho que se segue em termos de expressividade para o0s

guatro primeiros tipos. No V Tipo, Solar do Vinho do Porto, a categoria de reformado ndo adquire grande
expressdo, ao contrario do que acontece com os estudantes (15%).

Condicdo ESTABELECIMENTO

perante o

trabqlhq do Global Valente | Tanel | Jaime | Soraya Solar
Proprio

Exerce profissdo 73,2% 61,5% 77,4% | 75,0% | 73,8% 76,7%
Ocupa-se das

0, 0, 0,
tarefas do lar 5% 1.2% L7%
Estudante 2,9% 1,2% 1,2% 15,0%
Incapacitado 2,9% 46% | 7.1% | 2,4%
perante o trabalho
A 0
A procura do 1 3% 1.7%
emprego
Desempregado 4,0% 6,2% 3,6% | 3,6% 6,0%
Reformado 16,2% 27,7% 11,9% | 17,9% | 17,9% 5,0%

Servico Militar

Outra

Total 100,0% 100,0% | 100,0% |100,0%| 100,0% | 100,0%

Quadro 2 - Distribuicdo da condigéo perante o trabalho dos frequentadores-consumidores por
estabelecimento. Fonte: CSRV, 2001.
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Como se viu acima, a maioria dos inquiridos situa-se na segunda metade da sua trajetéria de vida, sem
gue, contudo, se enquadrem for¢cosamente na terceira idade. Assim, ndo sendo maioritariamente
composta por idosos, a nossa populacdo encontra-se ainda em idade ativa, pelo que, s6 poderia
prevalecer o exercicio de profissdo para o seu conjunto. Ainda assim, consideramos que o0 conjunto dos
reformados expressa um forte significado, sendo mais acutilante no Valente, onde esta categoria atinge
um valor superior a um quarto no seu conjunto (27,7%), 24,7% dos quais se integram no grupo etario
dos 56 e mais anos.

Vamos, de seguida, proceder a analise de correspondéncias multiplas entre algumas variaveis que
consideramos bésicas.

Os perfis socioprofissionais dos frequentadores-consumidores associados aos diferentes espagos
semipublicos aqui considerados, emergem nessas e através dessas configuragdes que “podem permitir
identificar grupos de individuos que, coexistindo no mesmo espago, partilham sistemas distintos de
praticas, ou de estilos, ou de atitudes, ou de representacdes. Da andlise do posicionamento relativo
detido por esses grupos, decorre a possibilidade de se aferir sobre o tipo de relagdes estabelecidas entre
eles.” (Carvalho, 2004, pp. 16-17). E no ambito desta comunicacdo, que contempla precisamente
protagonismos com direcionamentos classistas em espagos vinicos semipublicos, surge como pertinente
o0 recurso complementar a este método de analise multivariada.

Procedamos, entdo, a analise dos resultados apresentados pelo Grafico 1, que nos permitem considerar
como variaveis discriminantes da dimensédo 1, para além da identificacdo da casa, 0s grupos etarios que
contém o mais forte valor discriminante nesta dimensdo, para além ainda, embora com menor
preponderancia, do nivel de escolaridade do inquirido, da sua condi¢do perante o trabalho, e por fim,
com alguma perda de capacidade discriminante, o estado civil. Enquanto na dimenséo 2, o estado civil é
a variavel que se apresenta com maior capacidade discriminante, para além dos grupos etérios, condicao
perante o trabalho do inquirido, e o Tipo Il de unidade doméstica.

Assim, na primeira dimensdo emergem com nitidez dois polos: no lado direito do plano situa-se a Casa
Valente, associada que esta aos clientes mais idosos, reformados, fortemente marcados por nao
investimento escolar; no lado esquerdo do plano situa-se, em perfeita oposicdo aos do lado direito, 0
Solar do Vinho do Porto, associado a clientes mais jovens, solteiros, com fortes investimentos escolares,
nomeadamente ao nivel do curso superior. Repare-se que os estudantes sdo uma condi¢do perante o
trabalho que se enquadram também neste lado do plano, pelo que também se associam ao Solar. Ainda
nesta dimensdo, pode-se considerar que o Jaime, a Soraya e o Tunel, sdo espacos menos discriminados
em funcgdo destas variaveis aqui associadas. Retenha-se a existéncia de categorias dentro das respetivas
varidveis, que, pelo valor proprio ostentado (préoximo de zero) em vez de traduzirem forca
discriminante, no sentido da separacdo nitida de fronteira, apresenta-se, pelo contrario, com um valor
mais indiferenciado, atravessando, assim, transversalmente, o espago dos individuos. Exemplos disso
situam-se no estado de casado, 2 e 3° ciclos, exercicio de profissdo e 36-45 anos de idade.

Na segunda dimensdo, claramente discriminada pelo estado civil, demarcam-se também dois pélos: no
plano superior, associam-se 0s casados a adultos e adultos maduros, ativos, e integrados em agregados
familiares. No plano inferior podem ser associados 0s s6s em termos de estado civil, isto é, vilvos,
divorciados e solteiros a jovens e velhos, inativos (estudantes e reformados) e sem nucleo familiar.

A finalizar esta andlise, vale a pena referir a quase nula capacidade discriminativa do sexo, em ambas as
dimensBes. Isto acontece, precisamente, devido ao facto de predominarem largamente os inquiridos do
sexo masculino em todos os estabelecimentos, o que impede o destaque de perfis especificos tendo em
conta divergéncia de género.
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Quantificagc6es das categorias
Plano da 12 e 22 Dimensdes

1 /\ 1dentificagio da casa
C/UF  Tanel </ Estado clvll )
Ep 4 KA Grupos etarios
— pﬁ% AJaime IncpT + Nivel de escolaridade
o O Mest: 56-65-anos proprio
=] 26-35 av .
< Valente Condigdo perante o
= EEIS Sol A trabalho do inquirido
: AV Div/Sep O Tipo II de agregado
1 Solar v Ref doméstico
(=] slesge
lg 18-25 SNET .
=] >
£
= > Est
=) +ns|ne’
Vid
v
-3 T T T T
-3 -2 1 0 1 2 3 N=377

Dimensao 1 (0,493)

Grafico 1 — Analise de correspondéncias multiplas

Estado Civil — Sol - Solteiro; C/UF - Casado/unido de facto; Div/Sep - Divorciado/separado; Viu —Vilvo.

Nivel de Escolaridade — nslne - N&o sabe ler nem escrever; slesge -Sabe ler e escrever sem grau de escolaridade; 1° c-
1° ciclo; 2°c-2° ciclo 3° C-3° Ciclo ES -Ensino secundario; CM -Curso médio; CS - Curso superior; Mest -Mestrado ou
equivalente; Dout - Doutoramento.

Condicéo errante o trabalho — EP -Exerce profissdo; OTLar - Ocupa-se das tarefas do lar; Est - Estudante; IncpT -
Incapacitado perante o trabalho; PPE - A procura do 1° emprego; Dés - Desempregado; Ref - Reformado SMO -
Servico militar obrigatorio.

Tipo Il do agregado doméstico — SNF -Sem ndcleo familiar; FS - Familias simples; FC - Familias complexas.

3. Perfis sociais dos inquiridos

3.1. Direccionamentos classistas

Uma vez que a profissdo é um indicador de extrema importancia em estudos que equacionem a pertinéncia
do perfil socioprofissional do inquirido nas préticas socioculturais reveladas, somos levados a determo-nos
nestes meandros, até pelo suporte tedrico em que nos apoiamos nesta investigacao. Jodo Ferreira de Almeida,
ndo sera demais referir, tem vindo a defender, ja desde longa data, a importancia deste indicador, apesar das
suas limitacBes. Para o autor, o indicador socioprofissional, ainda que construido grosseiramente, continua a
apresentar-se valido na pesquisa (Ferreira de Almeida, 1986, p. 81).

Pesem embora as mudangas vividas, ou em curso, nas sociedades modernas, consideramos que estas ainda
sdo marcadas pelo trabalho. Assim, admitimos que o trabalho/ocupacdo seja uma dimenséo basica da vida
dos agentes sociais, contribuindo fortemente para a estruturacdao das restantes, na medida em que ainda € a
variavel que organiza, em primeira instancia, a vida social, orientando préticas e condicionando projetos. Do
trabalho decorre a insercdo socioprofissional do agente bem como a pertenca de classe, pelo que Ihes
atribuimos um claro dinamismo, também, na estruturacdo das suas praticas socioculturais. Anténio Firmino
da Costa também se posiciona desta forma (Costa, 1999, pp. 208-245).

Assim, o grupo profissional permite-nos, desde logo, tragar um primeiro esbogo do que iremos encontrar em
termos de lugares de classe por onde se distribui a populagéo alvo.
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Quadro 3 — Grandes grupos profissionais dos frequentadores-consumidores por estabelecimento. Fonte:

Como podemos constatar pelo Quadro 3, de novo nos deparamos com uma fronteira simbodlica entre os
frequentadores dos quatro primeiros Tipos e os do quinto Tipo, prevalecendo nos primeiros 0s operarios e
artifices (46,2%, 36,9%, 32,5%, 25,6%), e no Ultimo os especialistas das profissdes intelectuais e cientificas
(40,8%). Se juntarmos a estes 0s 20,4% relativos aos quadros superiores e dirigentes, obtemos 61,2% de
clientes do Solar enquadrados nos grupos profissionais mais dotados quer em termos escolares quer em
termos econémicos, constituindo estas situaces um valor nulo no Valente e quase residual no Tunel (3,6%),

Grandes grupos

Estabelecimento

profissionais Global Valente | Tunel | Jaime | Soraya | Solar
Q”adijoifi;‘;ﬂf:sorese 3,9% 2,4% | 1,2% | 1,2% | 20,4%
Especialistas das
profissdes intelectuais e 6,6% 1,2% | 2,4% | 1,2% | 40,8%
cientificas
Outros técnicos e
profissionais de nivel 9,6% 15% | 4,8% [10,8%| 9,8% | 26,5%
intermédio
fo:f;']:f?;”éﬂ'zfrmat"l‘;f 28% | 1,5% |1,2% | 12% | 6,1% | 4,1%
;‘ﬂ?}gﬁ?\i‘é 69% | 62% |8,3% | 4,8% |12,2%
Pessoal dos servigos e
vendedores com chefia 4,7% 3,1% | 3,6% | 3,6% | 11,0%
ou similar
Seg/‘:;g’szejzcr’]?j'eggfes 13,8% | 13,8% |20,2%13,3%]| 12,2% | 6,1%
Trabalhadores
.quallflcados da 3% 1.5%
agricultura e pesca com
chefia
Outros trabalhadores
qualificados da 1,1% 4,6% 1,2%
agricultura e pesca
Operarios e artifices 72% | 7.7% | 9.5% | 9,6% | 6,1%
com chefia ou similar
O“troasrt‘?fiigas”ose 30,3% | 46,2% |36,9%|32,5%| 25,6% | 2,0%
Operadores e
trabalhadores de_ 8% 2.4% | 1.2%
montagem com chefia e
similar
Outros operadores e
trabalhadores de 6,3% 7,7% | 7,1% | 9,6% | 4,9%
montagem
Outros trabalhadores
ndo qualificados dos 3,3% 46% | 1,2% | 2,4% | 7,3%
servigos/comércio
O‘:}‘ggsqﬁg:’iii'ga"‘ggges 25% | 1,5% |3.6% | 4,8% | 1,2%
Total 100,0% 100,0% [100,0%(100,0%] 100,0% | 100,0%

no Jaime (3,6%) e no Soraya (2,4%).
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Em contrapartida, nos primeiros quatro Tipos, sdo precisamente 0s servigos, administrativos e pessoais e as
vendas que absorvem, com mais significado, a maior parte dos restantes inquiridos. Por conseguinte, estamos
perante uma assimetria que afasta as casas Valente, Tunel, Jaime e Soraya do Solar, onde prevalecem,
respetivamente, para cada lado da fronteira, grupos profissionais pouco ou nada dotados em termos de
investimentos escolares e econémicos e grupos profissionais mais polarizados em torno dos diplomas feitos
capital ou dos proprios investimentos econémicos.

Por curiosidade, registe-se que se trata de um panorama que ndo revela alteracdo em relacdo aos pais dos
inquiridos.

No que respeita & situacdo na profissdo predominam os inquiridos assalariados em todos os
estabelecimentos, sendo esta também a situacdo na profissdo predominante nos cénjuges. Contudo, ndo
poderiamos deixar de sublinhar o peso do patronato existente entre os inquiridos do Solar (14.3%), valor que
se contrapBe fortemente aos exiguos 1.2% e 2.4% do Tunel e do Jaime, respetivamente, e mais ainda aos
valores nulos encontrados no Valente e no Soraya. — Quadro 4.

Situacdo na
profissdo do Estabelecimento
préprio
Global |Valente| Tunel | Jaime | Soraya| Solar
Patrdo 2,8% 1,2% | 2,4% 14,3%
Isolado 13,5% | 12,3% | 10,7% | 8,4% | 23,2% | 12,2%

Assalariado 83,7% | 87,7% | 88,1% | 89,2% | 76,8% | 73,5%

Total 100,0%(100,0%100,0%100,0%(100,0%|100,0%

Quadro 4 — Situacéo na profissdo dos frequentadores-consumidores por estabelecimento. Fonte: CSRV,
2001.

A analise precedente tem o seu corolario nos lugares de classe individual, de familia e de origem. Uma vez
que estamos na posse dos elementos necessarios para o efeito, vamos entdo, como nao poderia deixar de ser,
proceder ao seu tracado, com vista a perceber qual o tecido social que caracteriza cada um dos
estabelecimentos aqui em questdo. Para executar este objetivo utilizimos uma matriz de construgdo dos
lugares de classe adaptada a Classificacdo Nacional das Profissdes 1994 e uma matriz de construgdo dos
lugares de classe de familia e/ou de origemi.

Antes de mais convém esclarecer que entendemos que a ocupacdo dos lugares de classe é socialmente
condicionada. E é condicionada, precisamente, pelas oportunidades sociais que foram, e vao sendo,
oferecidas aos protagonistas, as quais ndo serdo indcuas a um conjunto de influéncias socializantes
provenientes de diversos quadrantes da vida dos agentes sociais. Ainda assim a familia, a origem social, ou
em termos conceptuais, a classe de origem, é um registo a ndo perder nestas matérias, constituindo mesmo
um ponto de referéncia fulcral, dado o seu crucial papel no que toca ao primeiro trabalho pedagégico que
estrutura fortemente as disposicOes sociais de partida. Assim sendo, seria inadequado ndo equacionarmos 0s
lugares de classe neste estudo.
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Lugar de Estabelecimento

classe do
Préprio | Global | Valente | Tunel Jaime Soraya Solar
BEP 4,2% 1,2% 3,6% 20,0%
BD 2,1% 2,4% 1,2% 1,2% 6,7%
BP 4,5% 1,2% 4,8% 6,0% 11,7%
PBIC 4,5% 1,2% 26,7%

PBTEI 14,1% 3,1% 8,3% 19,0% 15,5% 25,0%

PBIP 8,8% 12,3% 9,5% 3,6% 16,7%

PBE 22,5% | 23,1% | 29,8% 20,2% 28,6% 6,7%

Ol 37,7% | 56,9% | 46,4% 46,4% 31,0% 1,7%
OA 1,1% 4,6% 1,2%
PBPA ,5% 1,2% 1,7%

Total 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% 100,0% 100,0%

Quadro 5 — Lugar de classe dos frequentadores-consumidores por estabelecimentos. Fonte: CSRV, 2001.

Tal como os elementos anteriores ja o sugeriam, estamos perante uma populacdo que, em dois dos sectores
béasicos de atividade — terciario e secundario — se encontra eminentemente situada ao nivel da execugdo: PBE
e Ol destacando-se este ultimo — Quadro 5. Esta situacdo acontece nos quatro primeiros Tipos, cujos valores
ascendem a 80% no Valente, 76,2% no Tunel, 66,6% no Jaime e 59,6% no Soraya - valores que se
contrap6em ao Solar, uma vez que este estabelecimento concentra a sua grande massa de respondentes nas
franjas mais capitalizadas quer a nivel econdmico, quer a nivel escolar, respetivamente nas fragdes da
Burguesia, PBIC e PBTEI —, ascendendo o seu valor combinado a 90,1%.

A oposicao entre os quatro primeiros Tipos, por um lado, e o quinto Tipo por outro, deixam desde ja antever
uma fronteira em termos de predominancia classista, que a assumir contornos mais nitidos se refletira, com
toda a probabilidade, nos comportamentos e praticas dos individuos, interessando-nos, particularmente as
praticas em torno dos vinhos aqui selecionados.

Vamos, entdo, de seguida, tentar percecionar, no espago, as fronteiras acima encontradas, tendo por alvo de
apreciagdo o préprio inquirido.

Pela informacdo contida no Gréfico 2, percebe-se, numa primeira dimensdo, uma forte capacidade
discriminativa do lugar de classe do inquirido, e muito préximas desta varidvel, apresentam-se também a
casa, o0 nivel de escolaridade e o grupo de profissdo. Na segunda dimensdo, mantém-se o lugar de classe do
individuo inquirido, enquanto variavel com elevado valor discriminante, ao qual aderem ainda a sua situagdo
na profissdo e o seu grupo de profissao.

Assim, na primeira dimensdo, encontramos duas fortes oposi¢des, que ja se vao tornando recorrentes: num
primeiro lado do plano, a esquerda, o Solar esta associado aos patamares mais escolarizados, aos grupos de
profissbes superiores, inerentes aos dirigentes, intelectuais e cientistas, e com menor capacidade de
associagdo, mas ainda assim ndo desprezavel, aos técnicos de nivel intermédio, e, consequentemente as
classes e fracbes mais capitalizadas no que respeita ao nivel econémico e escolar, como é o caso das
Burguesias e da PBIC, apresentando-se a PBTEI com alguma capacidade discriminativa. A direita do plano
encontra-se 0 Valente que congrega os individuos que desinvestem totalmente na escolarizacdo, detém
profisses integradas por exceléncia no operariado, situando-se também, por conseguinte, em lugares de
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classe operarios. Mas, tal como ja se tem vindo a esbocar, surge uma terceira possibilidade de agregacao,
embora com bastante menos poder discriminante; esta Gltima junta ao Jaime, a Soraya e ao Tunel individuos
que investem ao nivel basico do ensino, ndo ultrapassando o segundo ciclo, situados em grupos profissionais
executantes e ndo qualificados, com reflexo na PBE e PBIP.

Pela segunda dimens&o, percebe-se uma separacdo entre o plano superior e o inferior.

Quantificagdes das categorias
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Grafico 2 - Analise de correspondéncias maltiplas

Grupo de profissdo do inquirido — QSD - Quadros superiores e dirigentes; EPIC - Especialistas das
profissdes intelectuais e cientificas; TPNIE -Técnicos e profissionais de nivel intermédio do ensino; OTPNI -
Outros técnicos e profissionais de nivel intermédio; PACCS - Pessoal administrativo com chefia ou similar;
OPA - Outro pessoal administrativo; PSVCS - Pessoal dos servigos e vendedores com chefia ou similar;
OPSV - Outro pessoal dos servicos e vendedores; TQAPC -Trabalhadores qualificados da agricultura e pesca
com chefia; OTQAP - Outros trabalhadores qualificados da agricultura e pesca; OAC - Operarios e artifices
com chefia ou similar; OOA - Outros operarios e artifices; OTMC - Operadores e trabalhadores de
montagem com chefia e similar; OOTM - Outros operadores e trabalhadores de montagem; NQSCC - Néo
qualificados dos servicos e comércio com chefia; ONQSC - Outros trabalhadores ndo qualificados dos
servigcos/comércio; NQAP -Trabalhadores ndo qualificados da agricultura e pesca; OTNQ - Outros
trabalhadores ndo qualificados

Situacdo na profissdo 2 do Inquirido — P - Patrdo; | - Isolado; A - Assalariado.

Nivel de Escolaridade — nsine - Nao sabe ler nem escrever; slesge - Sabe ler e escrever sem grau de
escolaridade; 1° c-1° ciclo; 2°c-2° ciclo 3° C - 3° Ciclo ES -Ensino secundario; CM - Curso médio; CS -
Curso superior; Mest -Mestrado ou equivalente; Dout - Doutoramento.
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3.2 Trajectorias intergeracionais

Uma vez que esta pesquisa se enquadra em contexto social de mudanga, que se tem vindo a processar de
forma cada vez mais acelerada nestes ultimos quarenta anos, adquirem relevo especial as dindmicas sociais
atuais. E neste contexto que se compreendem as movimentaces sociais, onde consisténcia e difuséo,
conservacdo e dissolucdo sdo caracteristicas que coexistem; sdo exemplo as trajetdrias de mobilidade, intra e
intergeracionais, quer ascendentes, quer declinantes (Ferreira de Almeida, 1996), (Ferreira de Almeida et al,
1994).

Mas é nesse contexto também, que a par das movimentagdes, sdo ainda vividas reproducbes sociais, por
conseguinte, trajetorias estacionarias. Desta forma, importa perceber se esta populacéo, que foi inquirida em
espacos semipublicos especificos, protagonizou dindmicas de mudanca face a geracdo anterior ou se, pelo
contrério, se encontra inserida em guadrantes de vivéncia social reprodutora.

Ora, a trajetoria social oferece-nos a possibilidade de analisar comparativamente as classes e fragGes. Trata-
se, pois, de um conceito que implica “segmentos passados, insergdes sociais presentes e futuros virtuais
modais” (Ferreira de Almeida et al, 1990, p. 195), pelo que consideramos pertinente té-la em linha de conta,
numa Otica intergeracional.

Relativamente aos Lugares de Classe de Familia do inquirido constata-se a prevaléncia de unidades
domésticas, pertencentes, na sua larga maioria, aos lugares de classe mais descapitalizados, nos quatro
primeiros Tipos, por oposicdo a unidades situadas nos cantos sociais mais privilegiados em termos
econdmicos e culturais: respetivamente mais de 50% nuns e noutros — Quadro 6.

Quadro 6 - Lugar de classe de familia dos frequentadores-consumidores por estabelecimentos. Fonte: CSRV,
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Lugar de Estabelecimento
Classe Global Valente Tanel Jaime Soraya Solar
BEP 4,5% 1,2% 3,6% 21,7%
BD 2,1% 2,4% 1,2% 1,2% 6,7%
BP 5,0% 1,5% 1,2% 4,8% 6,0% 13,3%
PBIC 5,3% 1,2% 1,2% 30,0%
PBTEI 15,4% 3,1% 9,5% 21,4% 20,2% 21,7%
PBIP 4,2% 9,2% 4,8% 7,1%
PBE 15,9% 16,9% 27,4% 10,7% 19,0% 1,7%
ol 22,3% 40,0% 29,8% 32,1% 6,0% 1,7%
OA ,8% 4,6%
PBPA 7,2% 6,2% 6,0% 6,0% 13,1% 3,3%
PBEP 3,2% 7,7% 1,2% 2,4% 4,8%
OP 14,1% 10,8% 15,5% 16,7% 22,6%
Total 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%

2001.




Lugar de Estabelecimento
Classe Global Valente Tanel Jaime Soraya Solar
BEP 7,2% 1,5% 1,2% 6,0% 2,4% 30,0%
BD ,8% 5,0%
BP 4,5% 1,2% 6,0% 2,4% 15,0%
PBIC 3,4% 3,6% 1,2% 15,0%
PBTEI 10,1% 9,2% 3,6% 15,5% 13,1% 8,3%
PBIP 5,3% 6,2% 11,9% 1,2% 3,6% 3,3%
PBA 4,5% 1,5% 2,4% 9,5% 6,0% 1,7%
PBE 12,2% 20,0% 9,5% 14,3% 13,1% 3,3%
Ol 21,8% 24,6% 32,1% 21,4% 21,4% 5,0%
OA 2,7% 10,8% 3,6%
PBPA 6,9% 6,2% 3,6% 2,4% 13,1% 10,0%
PBAP ,5% 2,4%
PBEP 2,4% 2,4% 6,0% 1,2% 1,7%
OIA 3% 1,2%
OP 11,1% 6,2% 13,1% 15,5% 16,7%
Né&o sabe 3,4% 7,7% 3,6% 1,2% 3,6% 1,7%
Nao responde| 2,9% 6,2% 8,3%
Total 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%

Quadro 7- Lugar de classe de origem dos frequentadores-consumidores por estabelecimentos. Fonte: CSRV,
2001.

No que respeita aos lugares de classe das familias constituidas pela geracdo precedente, isto &, aos lugares de
classe de origem, verifica-se que, na generalidade circunscrita aos quatro primeiros Tipos, prevalecem o0s
mais destituidos em termos de capitais, isto €, mais situados nas franjas executantes e/ou pluriativas, por
confronto com os progenitores dos respondentes do Solar, que se enquadram, por exceléncia, nas franjas
mais capitalizadas, tal como acontece com as familias nas quais se insere a geracdo dos inquiridos, embora
com ligeiras alteracdes, que, contudo, ndo compromete esta conclusdo — Quadro 7.

Para terminar este pacote analitico inerente ao confronto entre os lugares de classe de familia e os de origem
dos frequentadores-consumidores importa determo-nos com algum detalhe no Gréfico 3, que nos permite
uma analise de correspondéncias.

Antes, porém, lembrariamos os dois canais de acesso a mobilidade, no nosso pais que, como se sabe, s&o 0
economico e o escolar. Assim, é por via da empresa e dos estudos superiores, que é facultada, ao cidaddo
portugués, a possibilidade de ascender socialmenteii. Ora, 0s quatro primeiros estabelecimentos, reinem, na
sua maioria, frequentadores que nédo se caracterizam por niveis de escolaridade elevada, muito pelo contrério.
Como vimos, sdo individuos que também ndo se situam, na sua maioria, no patronato. Assim, os dados
obtidos indicam tratarem-se de individuos que sendo originarios de fracfes de classe mais descapitalizadas, e
ndo apresentando percursos pautados por trajetos afins a qualquer das duas vias aqui enunciadas, s
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poderiam, na sua larga maioria, palmilhar os caminhos sociais condizentes com os da sua familia de origem.
Perante isto, ndo levanta davidas constatar-se tratarem-se de individuos situados em lugares similares aos da
sua familia de origem.

Como grandes linhas conclusivas face a andlise procedida, podemos entdo ter em linha de conta a seguinte
analise de correspondéncias que nos revela os grandes conjuntos sociais de pertenca inerentes aos
frequentadores com que estamos a trabalhar.

Quantificagoes das categorias

Plano da 12 e 22 Dimensdes
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Gréfico 3 — Andlise de correspondéncias

Pelo Gréafico 3, podemos perceber que o lugar de classe de origem perde capacidade discriminativa em
ambas as dimensGes. A analise destes resultados leva-nos a considerar como variaveis discriminantes de
primeira dimensdo o lugar de classe individual do inquirido e o lugar de classe de familia, associadas a casa.
Na segunda dimensdo ganham forga discriminativa, também, apenas estas duas Ultimas variaveis.

De facto, as anteriores associac@es continuam a predominar. Veja-se que o Solar e 0 Valente situam-se,
novamente, em clara oposicdo, associando-se aquele as fracgdes da Burguesia e a franja mais capitalizada da
pequena Burguesia, quer se trate do lugar de classe individual, quer se trate do de familia. Por seu lado, o
Valente congrega também, tal como ja acontecia em graficos anteriores, basicamente o Ol e o OP
relativamente ao lugar de classe de familia. Trata-se de fragcdes idénticas no que respeita a situacdo
desfavorecida em que se encontram face a desinvestimentos escolares e empresariais. Ora, a transposi¢ao do
lugar de classe individual para idénticos lugares de classe de familia ndo oferece resisténcia, pelo que
podemos considerar predominarem casamentos entre pares.

Também neste gréfico se constata a existéncia de outras trés casas menos diferenciadoras, entre si, as quais
se associam basicamente os executantes do terciério, PBE, a PBIP e as compostas dentro deste padréo.

No segundo eixo percebe-se uma separacdo clara entre o operariado, no plano superior, e as fragfes mais
capitalizadas, associadas entre si, no plano inferior. Isto revela, uma vez mais, o que poderia ser denominado
por forca centripeta entre as fragdes mais favorecidas em capital econémico e capital escolar que centrifugam
as demais, associando-as entre si.
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4. Em jeito de conclusao

Nesta comunicacdo procedemos a uma caracterizacdo generalizadamente de ambito social, tendo sido
privilegiados tanto os espacos como 0s protagonistas desses espacos selecionados.

Ao terminarmos, podemos considerar que 0s consumos Vvinicos aqui tratados, assumem, nos quotidianos
semipublicos, exteriorizacBes praticas com contornos diferenciados entre si, quer em termos sociais, quer em
termos econdmicos. Nos espacos estudados, emergem perfis sociais de frequentadores tendencialmente
adequados ao préprio espaco, tendo em conta as suas diferencas, também sociais e econdmicas. Apesar de
encontrarmos homologias entre espacos, frequentadores e consumos, as diferencas ndo emergem de forma
cerrada e hermética, deixando perceber ndo estarmos perante mundos totalmente estanques uns dos outros.
Ainda assim, afirmam-se “mundos de vida” com especificidades proprias, com saberes especificos e
caracterizados por valorizagdes sociais afins aos sentidos que socialmente dotam as a¢des dos protagonistas
sociais.
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" Convém esclarecer o percurso adotado para a construcdo das matrizes aqui em causa. Assim, tendo em vista a
exequibilidade desta etapa, procedemos atempadamente & atualizagdo da Matriz de Construcéo dos Lugares de Classe
dos Individuos, construida por Jodo Ferreira de Almeida, Anténio Firmino Costa e Fernando Luis Machado com base na
Classificagdo Nacional das Profissdes versdo 1980, cuja primeira versdo foi publicada em Ferreira de Almeida (1988, p.
14); as alteracOes produzidas pelos mesmos autores publicaram-se em Ferreira de Almeida (1990, p. 221). A atualizagéo
por nos efetuada, teve por base os pressupostos tedricos dos autores referidos, adequados, desta feita, a Classificagédo
Nacional das ProfissGes, versdo 1994, Instituto do Emprego e Formacdo Profissional, Ministério do Emprego e da
Seguranca Social. Muito embora tendo conhecimento das mais-valias proporcionadas por opcdes metodolégicas e
operacionais mais recentes a este nivel, como seré o caso da construcdo do indicador socioprofissional individual e do
familiar, da autoria de Anténio Firmino da Costa, optdmos por uma aposta anterior, na medida em que esta permite uma
outra visibilidade entre clivagens encontradas no seio de determinadas fragdes de classe; cf. Costa, Antdnio Firmino da
(1999, pp. 226-245).

i Assunto que ja tivemos oportunidade de desenvolver em Magalhdes, (1994). Contributos imprescindiveis sobre estas
matérias podem ser encontrados em Ferreira de Almeida et al (1994) e em Costa (1998).
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